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Poziom ksztatcenia

Il stopnia

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Forma studiow niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiéw 2 Jezyk wykladowy polski
Semestr studiow 3 Liczba punktéw ECTS 4.0
Profil ksztatcenia ogdlnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie

Jednostka prowadzaca

Rektor -> Wydziat Ekonomiczny -> Katedra Biznesu Miedzynarodowego -> Zaktad Handlu Zagranicznego

Imie i nazwisko
wyktadowcy (wyktadowcdow)

Odpowiedzialny za przedmiot

dr Monika Grottel

Prowadzacy zajecia z przedmiotu

Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium [RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |0.0 16.0 0.0 0.0 0.0 16
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos$¢ studenta Aktywnos¢ studenta |Udziat w zajeciach Udziat w Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktycznych, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |16 0.0 0.0 16
studenta

Cel przedmiotu

W wyniku zaliczenia przedmiotu student zdobedzie pogtebiona wiedze na temat przygotowania i realizacji
transakcji handlowej na rynkach zagranicznych, zdobedzie umiejetnosci z zakresu podejmowania decyzji w
zwiazku z planowaniem i realizacja transakcji, przygotowania prezentacji biznesowej oraz wspotpracy w

grupie.

Data wygenerowania:

16.12.2024 23:19

Strona 1z4




Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_W10] dysponuje
pogtebiong wiedzg z zakresu
uwarunkowan

prawnych, kulturowych i
finansowych zwigzanych z
prowadzeniem dziatalnosci
gospodarczej, w szczegolnosci o
charakterze miedzynarodowym

Student dysponuje pogte biona,
wiedza, dotycza ca, wybranych
obszarow funkcjonowania
wspolczesnego przedsie, biorstwa
w otoczeniu krajowym i mie,
dzynarodowym, rozumie
uwarunkowania, zasady i
konsekwencje decyzji
podejmowanych w procesie zarza,
dzania cyklem transakcyjnym na
wybranych rynkach zagranicznych.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_U04] potrafi
wykorzystywac¢ posiadang wiedze
do formutowania i
rozwigzywania ztozonych
problemoéw zwigzanych z
funkcjonowaniem podmiotéw
gospodarczych na rynku
miedzynarodowym, ze
szczegbinym uwzglednieniem
rynku Unii

Europejskiej

Student potrafi wykorzystywac
posiadana, wiedze, do
formutowania i rozwia zywania ztoz
“onych problemow zwia, zanych z
zarza, dzaniem cyklem
transakcyjnym na rynkach
zagranicznych.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_KO06] jest gotéw do
samodzielnego identyfikowania,
diagnozowania i
odpowiedzialnego rozstrzygania
dylematéw oraz réznych
wariantéw rozwigzan zwigzanych
z wykonywaniem zawodu i
rozwijaniem dorobku zawodowego

Student jest gotow do
samodzielnego identyfikowania,
diagnozowania i
odpowiedzialnego rozstrzygania
dylematow zwia, zanych z zarza,
dzaniem procesem
transakcyjnym, jest gotow rozwijac
swoje kompetencje i umieje, tnosci
niezbe, dne do analizy danych i
podejmowania decyzji w procesie
transakcyjnym.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_U06] potrafi
zidentyfikowac¢ rodzaje ryzyka
zwigzane z dziatalnoscig
miedzynarodowa przedsiebiorstw
oraz prawidtowo okresli¢ ich
konsekwencje i metody
ograniczania, przy umiejetnym
wykorzystaniu teorii, z
zastosowaniem witasciwej metody
badawczej

Student potrafi zidentyfikowac
rodzaje ryzyka zwia zane z
przygotowaniem oraz realizacja,
transakcji na wybranych rynkach
zagranicznych, prawidtowo
okresla ich konsekwencje i
metody ograniczania, z
zastosowaniem wiasciwej metody
badawcze;j.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_U07] potrafi
zaplanowac transakcje handlowg
na rynku

miedzynarodowym i kierowac jej
realizacja, prowadzi skuteczne
negocjacje, analizuje i krytycznie
ocenia przebieg transakgji

Student potrafi zaplanowac
transakcje, handlowa, na rynku
mie, dzynarodowym i kierowac jej
realizacja,, prowadzi skuteczne
negocjacje, analizuje i krytycznie
ocenia przebieg transakgc;ji.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_U12] potrafi kierowac
praca zespotu oraz wspotdziatad i
pracowac w

zespole, w szczeg6lnosci
miedzynarodowym, przyjmujac w
nim

wiodaca role

Student potrafi kiegowac’ praca,
zespotu oraz wspotdziatac i
pracowac w zespole projektowym,
w szczegolnosci mie,
dzynarodowym, przyjmuja ¢ w nim
wioda, ca role, .

Wynik jest realizowany podczas
éwiczeniach.

outcome.

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGMU2_W09] dysponuje
pogtebiong wiedzg dotyczaca
wybranych obszaréw
funkcjonowania wspétczesnego
przedsigbiorstwa w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym,
rozumie uwarunkowania,
zasady i konsekwencje decyzji
podejmowanych w jego
strukturach majace na celu rozwdj
oraz zaleznosci zachodzace
miedzy przedsigbiorstwami na
rynku miedzynarodowym

Student dysponuje pogte, biona,
wiedza, z zakresu uwarunkowan
prawnych, kulturowych i
finansowych zwia, zanych
planowaniem i realizacja,
transakcji na rynkach
zagranicznych.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_U05] potrafi
postugiwac sie regutami i
standardami dotyczacymi
dziatalno$ci gospodarczej w celu
rozwigzania ztozonych i
nietypowych problemoéw
wynikajgcych z migdzynarodowej
wspotpracy gospodarczej

Student potrafi postugiwac sie,
regutami i standardami dotycza,
cymi dziatalnosci gospodarczej w
celu rozwia zania problemow w
poszczegolnych etapach cyklu
transakcyjnego na rynkach
zagranicznych.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport
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Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposob weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_KO04] jest gotéw do
myslenia i dziatania w sposéb
przedsigbiorczy,

dostosowuje sie do nowych
sytuacji i warunkow, podejmuje
wyzwania kreatywnego myslenia,
nabywa odporno$¢ na porazki,
ocenia ryzyko i zagrozenia oraz
znajduje sposoby
przeciwdziatania ich skutkom

Przygotowuja, c transakcje,
handlowa , student jest gotow do
myslenia i dziatania w sposob
przedsie, biorczy, dostosowuje sie,
do zroz nicowanych warunkow,
podejmuje wyzwania kreatywnego
myslenia, ocenia ryzyko i zagroz
enia oraz znajduje sposoby
przeciwdziatania ich skutkom.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_W11] ma
podbudowana teoretycznie,
pogtebiong wiedze na temat
kluczowych zagadnien z zakresu
zarzgdzania podmiotem
gospodarczym na rynku krajowym
i miedzynarodowym oraz
wybranych szczegétowych
zagadnien dotyczacych
miedzynarodowego tancucha

dostaw

Student ma podbudowana,
teoretycznie, pogte, biona, wiedze,
na temat kluczowych zagadnien z
zakresu zarza, dzania podmiotem
gospodarczym w procesie
transakcyjnym na rynku krajowym
i mie, dzynarodowym oraz
wybranych szczegotowych
zagadnien dotycza, cych mie,
dzynarodowego tancucha dostaw.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

Tresci przedmiotu

Cykl transakcyjny.

Organizacja dziatalnosci handlowej w przedsiebiorstwie na rynku miedzynarodowym.

Przygotowanie transakcji handlowej eksportowej/importowe;.

Kryteria wyboru rynku docelowego.

Nawiazywanie kontaktu z kontrahentem na rynku zagranicznym.

Kryteria wyboru odbiorcy/dostawcy towarow.

Przedmiot transakcji a zakres szczegotowy warunkow kontraktowych.

Realizacja transakcji handlowej: wypetnienie warunkow podstawowych kontraktu, zarzadzanie relacjami
z posrednikami.

9. Dokumenty transakcyjne.

10. Rozliczenie i podsumowanie transakcji handlowej, zastosowanie klauzul uzupetniajacych.

PN R N =

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektéw uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe) Prog zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej

projekt transakcji handlowej na 51.0% 80.0%
wybranym rynku zagranicznym

prezentacja projektu 51.0% 20.0%

zaliczeniowego

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

1. Podstawy handlu zagranicznego, red. H. Treder, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2005.

2. Stepien B., Handel zagraniczny - poradnik dla praktykow, PWE,
Warszawa 2015.

3. https://www.trade.gov.pl/pl/niezbednik-eksportera/23633,Poradnik-
eksportera.html.

4. Podrecznik spedytora - transport, spedycja i logistyka, red. D.
Marciniak-Neider i J. Neider, Polska Izba Spedyciji i Logistyki,
Gdynia 2020.

Uzupetniajaca lista lektur

1. Bednarz J., Gostomski E.,Dziatalnosc matych i srednich
przedsiebiorstw na rynkach zagranicznych, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2009.

2. Poradnik dla eksportera z IP dla MSP, red. M. Bak, P. Kulawczuk,
KIG, Warszawa 2010.

3. Gwardzinska E., Laszuk M., Mastowska M., Michalski R., Prawo
celne, Wolters Kluwer 2017.

4. Grottel M. (co-author), Introduction to international trade, ed. A.
Fornalska-Skurczynska, M. Skurczynski, Gdansk University Press,
2016.

Adresy eZasobdéw

Adresy na platformie eNauczanie:

Data wygenerowania:

16.12.2024 23:19 Strona 3z4




Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy
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