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Forma studiéw stacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 1 Jezyk wyktadowy polski
polski
Semestr studiow 2 Liczba punktow ECTS 2.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia egzamin
Jednostka prowadzaca
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr hab. Przemystaw Kulawczuk
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu | dr hab. Przemystaw Kulawczuk
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |15.0 0.0 0.0 0.0 0.0 15
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Aktywnos¢ studenta Aktywnosc¢ studenta |Udziat w zajeciach Udziat w Praca wtasna RAZEM
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planem studiow
Liczba godzin pracy |15 0.0 0.0 15
studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest poznanie przez studenta behawioralnej perspektywy ekonomii oraz zapoznanie go z
wybranymi mozliwosciami zastosowania tej dziedziny w praktyce biznesu miedzynarodowego.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_U01] potrafi twérczo
interpretowac i wyjasnia¢ ztozone i
nietypowe

zjawiska ekonomiczne oraz
relacje wystepujgce miedzy nimi,
korzystajac z posiadanej wiedzy z
zakresu ekonomii, finanséw i
miedzynarodowych stosunkow
gospodarczych

potrafi twérczo interpretowac i
wyjasnia¢ ztozone i nietypowe
zjawiska ekonomiczne oraz
relacje wystepujace miedzy nimi,
korzystajac z posiadanej wiedzy z
zakresu ekonomii behawioralnej

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_W03] zna i rozumie
rodzaje wiezi ekonomicznych oraz
rzadzace nimi

prawidtowosci, rozumie
uwarunkowania oraz zasady
funkcjonowania rynku i
mechanizmu rynkowego, w
aspekcie

krajowym, miedzynarodowym i
globalnym

zna i rozumie rodzaje wiezi
ekonomicznych oraz rzadzace
nimi prawidtowosci, rozumie
uwarunkowania oraz zasady
funkcjonowania rynku i
mechanizmu rynkowego, w
aspekcie krajowym,
miedzynarodowym i globalnym
zwtaszcza w zakresie aspektow
behawioralnych

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[MSGMU2_W09] dysponuje
pogtebiong wiedzg dotyczaca
wybranych obszaréw
funkcjonowania wspétczesnego
przedsigbiorstwa w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym,
rozumie uwarunkowania,
zasady i konsekwencje decyzji
podejmowanych w jego
strukturach majace na celu rozwdj
oraz zaleznosci zachodzace
miedzy przedsigbiorstwami na
rynku miedzynarodowym

dysponuje pogtebiong wiedzg
dotyczacag wybranych obszaréow
funkcjonowania wspétczesnego
przedsigbiorstwa w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym,
rozumie uwarunkowania, zasady i
konsekwencje decyzji, zwlaszcza
aspektéw behawioralnych

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[MSGMU2_W02] zna
zaawansowang terminologie z
zakresu ekonomii
miedzynarodowej,
miedzynarodowych stosunkow
ekonomicznych oraz dyscyplin
komplementarnych

zna zaawansowang terminologie z
zakresu ekonomii behawioralnej

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_KO01] jest gotow do
uznawania znaczenia wiedzy z
zakresu ekonomii w

procesie identyfikacji i
rozwigzywania probleméw w
obszarze

miedzynarodowych stosunkow
gospodarczych oraz zasiegania
opinii ekspertéw w przypadku
trudnosci z ich samodzielnym
rozwigzaniem

jest gotdow do uznawania
znaczenia wiedzy z zakresu
ekonomii behawioralnej w
procesie identyfikacji i
rozwigzywania probleméw w
obszarze biznesu
miedzynarodowego

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_KO07] jest gotéw do
przestrzegania i rozwijania zasad
etyki zawodowej

i spotecznej odpowiedzialnosci
biznesu, uwzglednia zmieniajace
sie potrzeby spoteczne, szanuje
réznorodnos¢ pogladow i kultur,
jest profesjonalny i lojalny wobec
pracodawcy

jest gotéw do przestrzegania i
rozwijania zasad etyki zawodowe;j
i spotecznej odpowiedzialnosci
biznesu w rozwigzywaniu
problemoéw decyzyjnych

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_W01] ma pogtebiong i
uporzadkowang wiedze z zakresu
nauk

ekonomicznych, w szczegolnosci
ekonomii, jej miejsca w

systemie nauk, relacji z innymi
naukami i dziedzinami wiedzy

ma pogtebiong i uporzadkowang,
wiedze z zakresu ekonomii
behawioralnej oraz relacji z innymi
naukami i dziedzinami wiedzy

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[MSGMU2_U09] potrafi
innowacyjnie rozwigzywac
zadania z zakresu
miedzynarodowych stosunkow
gospodarczych i funkcjonowania
podmiotéw gospodarczych na
rynku migdzynarodowym,
przystosowujac istniejgce lub
opracowujac nowe metody i
narzedzia

potrafi innowacyjnie rozwigzywac
zadania i problemy decyzyjne z
zakresu biznesu
miedzynarodowego wykorzystujac
narzedzia ekonomii behawioralnej

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

Data wygenerowania:

07.12.2024 11:21

Strona 2z8




Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposob weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_U02] potrafi
dokonywaé obserwaciji, oceniac i
krytycznie analizowac

przyczyny oraz przebieg procesow
i zjawisk zachodzacych w
gospodarce otwartej, potrafi
formutowac¢ wiasne opinie na ten
temat, interpretowac niezbedne w
tym zakresie dane

statystyczne oraz wskazniki
ekonomiczne, a takze
prognozowac

procesy i zjawiska gospodarcze z
wykorzystaniem
zaawansowanych metod i
narzedzi stosowanych w naukach
ekonomicznych

potrafi dokonywaé obserwaciji,
oceniacé i krytycznie analizowaé
przyczyny oraz przebieg procesow
i zjawisk zachodzgcych w
gospodarce otwartej i poszukiwac
narzedzi rozwigzan probleméw
decyzyjnych korzystajac z
ekonomii behawioralnej

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_W14] posiada
pogtebiong wiedze o cztowieku
jako jednostce

podejmujgcej decyzje
ekonomiczne, dziatajgcej w
strukturach

spotecznych i jednostkach
organizacyjnych, w szczegolnosci
w

przedsigbiorstwach dziatajacych
na rynku miedzynarodowym

posiada pogtebiong wiedze o
cztowieku jako jednostce
podejmujacej decyzje
ekonomiczne, dziatajgcej w
strukturach spotecznych i
jednostkach organizacyjnych, w
szczegolnosci w zakresie
wykorzystania efektow ekonomii
behawioralnej

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[MSGMU2_U14] posiada
pogtebiong umiejetnosé
przygotowania

specjalistycznych wystapien
ustnych, w jezyku polskim i jezyku
obcym z problematyki
gospodarczej i spotecznej, z
wykorzystaniem specjalistycznych
ujec teoretycznych, zasad
gromadzenia réznych zrédet
danych, ich opisu i interpretacji
oraz

wnioskowania na bazie literatury
naukowej, potrafi przygotowac

i poprowadzi¢ debate

posiada pogtebiong umiejetnosé
przygotowania specjalistycznych
wystgpien ustnych, w jezyku
polskim i jezyku obcym z ekonomii
behawioralnej

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja
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Tresci przedmiotu

Tresci programowe

T1. PREFERENCJE | MOTYWY EKONOMICZNE LUDZI

1.1. Klasyczna, mikroekonomiczna (mainstreamowa) i makroekonomiczna teorie preferencji 1.2.
Behawioralna konstrukcja preferencji 1.3. Teorie motywacji a kluczowe motywy ekonomiczne ludzi

T2. OGRANICZONA RACJONALNOSC WYBORU EKONOMICZNEGO

2.1. Ograniczona racjonalno$¢ wyboru ekonomicznego 2.2. Modele ograniczonej racjonalnosci

T3. PODEJMOWANIE DECYZJI W WARUNKACH NIEPEWNOSCI | RYZYKA |

3.1. Podejmowanie decyzji: oczekiwana i doswiadczana uzytecznos$¢, myslenie uproszczone, uprzedzenia,
heurystyka 3.2. Podejmowanie decyzji: efekt posiadania (endowement effect) 3.3. Podejmowanie decyzji:
awersja do ryzyka 3.4. Podejmowanie decyzji: efekt status quo

T4. PODEJMOWANIE DECYZJI W WARUNKACH NIEPEWNOSCI | RYZYKA I

4.1. Dysonans poznawczy 4.2. Wsteczne myslenie 4.3. Efekt utopionych kosztéw 4.4. Inne specyficzne
zachowania

T5. TEORIA OCENY PRZYSZLYCH SZANS (PERSPEKTYWY)

5.1. Teoria perspektywy - podejscie oryginalne 5.2. Teoria perspektywy - podejscie zbiorcze

T6. NIESTANDARDOWE PRZESWIADCZENIA

6.1. Prawo matych liczb 6.2. Btad projekcji 6.3. Projekcja informacji 6.4. Ograniczona uwaga 6.5. Inne
niestandardowe przeswiadczenia

T7. FAIR PLAY | ALTRUIZM

7.1. Altruizm, wzajemno$¢ i Fair Play 7.2. Fair Play i preferencje spoteczne. Awersja do nieréwnosci

T8. WYBOR MIEDZYOKRESOWY

8.1. Wybdr miedzyokresowy - podejscie behawioralne 8.2. Hiperboliczne dyskontowanie 8.3. Czynnik czasu
w zmiennosci zachowan ludzkich

T9. FRAMING | PSYCHICZNE RACHOWANIE 9.1. Efekty framingowe 9.2. Psychiczne rachowanie (mental
accounting) 9.3. Zasada zakotwiczenia

T10. PERCEPCJA BODZCOW EKONOMICZNYCH 10.1. Percepcja dziatan ekonomicznych 10.2.
Nadmierne zaufanie 10.3. Efekty zwrotne 10.4. Epidemie, zachowania stadne i zaleznos$¢ od innych 10.5.
Percepcja bodzcoéw polityki finansowe;j

T11. POGRANICZA EKONOMII BEHAWIORLANEJ. EKOLOGIA BEHAWIORLANA

11.1. Zwierzeta i decyzje ekonomiczne 11.2. Konkurencja o zasoby. Ekonomika ochrony zasobéw 11.3.
Zycie w grupach, kooperacja, altruizm wsrdd zwierzat 11.4. Ekonomika walki. Ewolucyjnie stabilne strategie

T12. POGRANICZA EKONOMII BEHAWIORALNEJ. NEUROEKONOMIA
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12.1. Ogolne wtasciwosci uktadow sensorycznych 12.2. Uklad wzrokowy 12.3. Uktad stuchowy 12.4. Zmyst
wechu i smaku 12.5. Neuroekonomia eksperymentalna

Wymagania wstepne
i dodatkowe

A. Wymagania formalne

Miedzynarodowe stosunki gospodarcze |.

Student powinien mie¢ ukonczone studia | stopnia w ktérych wystepowata pewna podbudowa ekonomiczna,
psychologiczna, spoteczna, humanistyczna lub matematyczna (jedna z nich). W ramach przedmiotu
szczegOlnie wazne bedzie integrowanie réznych podejs$¢: spotecznego z ekonomicznym, indywidualnego ze
zbiorowym, ilosciowego z jakosciowym, myslenia abstrakcyjnego ze zmystem praktycznym. Przedmiot
bedzie wykorzystywat kreatywne myslenie, zdolno$é do organizaciji i sklonno$¢ do testowania i
eksperymentowania. Wymagane jest podejscie otwartosci i ciekawosci do swiata i innych oraz
zaangazowanie i duza sktonnos$¢ do wspotpracy.

B. Wymagania wstepne

Nie wystepujg

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej

60% Test 40% aktywnos$¢ na 51.0% 100.0%

wyktadzie
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Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Literatura podstawowa:

A. Smith, Badania nad przyczynami i naturg bogactwa narodoéw,
Warszawa

A. Wakar, Morfologia bodzcéw ekonomicznych, PWE, Warszawa 1960

B. Dzik, T. Tyszka: Problem racjonalnosci podmiotéw ekonomicznych,
w: Psychologia ekonomiczna, red. T. Tyszka, GWP, |Gdansk 2004.

J. Sokotowska, Psychologia decyzji rynkowych. Ocena
prawdopodobienstwa i modele wyboru w sytuacji ryzykownej,
warszawa 2005

J. Sokotowska: Ryzyko: wyzwanie czy zagrog enie. Psychologiczne
modele oceny i akceptacji ryzyka, IP PAN, Warszawa 2000

R.H. Frank: Mikroekonomia jakiej jeszcze nie byto, GWP Gdansk 2004,
s. 88-90

Pindelski, P. Ptoszajski, Strategie zarzadzania uwaga na
wspotczesnym rynku, Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie, 2009

T. Tyszka, T. Zaleskiewicz, Racjonalnosc decyzji. Pewnosc i ryzyko,
PWE, Warszawa 2001

Behawioralne determinanty finansowania przedsigbiorczosci Wyd FR
UG Gdansk 2010 red.: P. Kulawczuk i A. Poszewiecki

J. Zweig, Twoj mézg. Twoje pieniadze. Warszawa 2009 D. Ariely:
Potega irracjonalnosci, Wyd. Dolnoslaskie 2009

P. Kulawczuk, Ekonomiczna inzynieria behawioralna, Wyd UG, Gdansk
2021

M. Szczepaniec. P. Kulawczuk, T. Jurkiewicz, Finanse behawioralne
matych i srednich przedsiebiorstw, Wyd. UG. Gdansk 2020.
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Data wygenerowania:

Uzupetniajaca lista lektur

Literatura uzupetniajaca

P. Kulawczuk, Motywy ekonomiczne ludzi...;, w: Wybrane problemy
integracji europejskiej, Wyd. UG Sopot 2009

P. Banbuta: Oszczednosci i wybor miedzyokresowy - podejscie
behawioralne, Materiaty i Studia, NBP, Warszawa 2006, s. 19-42

P. Zielonka, P. Sawicki, R. Weron, Rzecz o dyskontowaniu
odroczonych wyptat, "Decyzje" nr 11 czerwiec 2009 T. Zaleskiewicz,
Percepcja dziatan ekonomicznych, w: Psychologia ekonomiczna, red.
T. Tyszka, GWP, Gdansk 2004.

Z. Sekuta, Motywowanie do pracy. Teorie i instrumenty, PWE
Warszawa 2008

B. Sadowski, Biologiczne mechanizmy zachowania sie ludzi i zwierzat,
WN PWN, Warszawa 2007

J. Krebs, N. Davies, Wprowadzenie do ekologii behawioralnej, WN
PWN, Warszawa 2001

A. Rubinstein, Modelling bounded rationality, MIT Press, Cambridge
Massachussets, London, England 1998, http://arielrubinstein.tau.ac.il/
book-br.html , (dla zainteresowanych)

D. Kahneman, A. Tversky, Rational Choice and the Framing of
decisions, w: Choices, Values and Frames, Cambridge,
Massachussets, 2000

D. Kahneman, A. Tversky, Choices, Values and Frames, w: Choices,
Values and Frames, Cambridge, Massachussets, 2000

D. Lovallo, C. Camerer, Overconfidence and Excess Entry: An
experimental Approach, w: Choices, Values and Frames, Cambridge
University Press, red. D. Kahneman A. Tversky, Cambridge,
Massachussets, 2000

E. Fehr, K. Schmidt, The Economics of Fairness, Reciprocity and
Altruism - Experimental Evidence and New Theories, Discussion paper
2005-20, June 2005, Department of Economics, University of Munich

E. Johnson, J. Hershley, J. Meszaros, H. Kunreuther, Framing,
Probability Distorshions, : Choices, Values and Frames, Cambridge,
Massachussets, 2000 Experinced utility and objective happiness, w:
Choices, Values and Frames, Cambridge University Press, red. D.
Kahneman A. Tversky, Cambridge,Massachussets, 2000

G. Akerlof, R. Shiller, Animal Spirits: How Human Psychology Drives
the Economy, and Why It Matters for Global Capitalism, Princeton
University Press, Princeton 2009

G. Loewenstein, T. ODonoghue, M. Rabin, Projection Bias in Predicting
Future Preferences, Quarterly Journal of Economics, 118 (4) 1209-1248

K. Madrasz, Information projection: Models and Applications, working
paper 2009,LSE 5.M. Aluchna, M. Kahneman D., Tversky A. (1979)
"Prospect Theory: An Analysis of Decision under Risk", Econometrica,
XLVII (1979), 263-291

Kahneman D., Tversky A., Advances in Prospect Theory: Cumulative
Representation of Uncertainty, w: Values and Frames, Cambridge
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University Press, red. D. Kahneman A. Tversky, Cambridge,
Massachussets, 2000

M. Rablin, Inferencje by Believers In the law of Small Numbers,
Quarterly Journal of Economics, 117 (3) 2002 M. Shermer, Rynkowy
umyst, Warszawa 2009

P. Dasgupt i E. Maskin, "Uncertainty and Hyperbolic Discounting",
American Economic Review, 95(4), s. 1290-1299, 2005. P. Slovic, The
Construction of the Preference, w: Choices, Values and Frames,
Cambridge University Press, red. Kahneman A. Tversky, Cambridge,
Massachussets, 2000

R. Shiller, Irrational Exuberance, Princeton University Press, Princeton
2005 R. Thaler, Mental accounting matters, w: w: Choices, Values and
Frames, Cambridge, Massachussets, 2000

Adresy eZasobdw

Adresy na platformie eNauczanie:

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Metody eksperymentalne

Symulacje behawioralne

Testowanie efektéw behawioralnych

Strategie behawioralne w biznesie

Interwencje behawioralne

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Data wygenerowania:

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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