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Cel przedmiotu

Przygotowanie studenta do prowadzenia dziatalnosci handlowej na rynku miedzynarodowym.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGL3_UQ7] potrafi realizowaé
transakcje handlowe na rynku
miedzynarodowym, wybra¢ i
zastosowac¢ odpowiednig forme
rozliczenia transakgcji, analizowac i
krytycznie ocenia¢ przebieg
transakgji

student potrafi zastosowac swoja,
wiedze, do przygotowania
transakcji handlowej na rynku mie,
dzynarodowym

[SU5] realizacja zadania
problemowego

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_U16] potrafi
samodzielnie planowac i
realizowac wiasne uczenie sie
przez cate zycie, uzupetniac i
doskonali¢ nabytg wiedze oraz
umiejetnosci ekonomiczne, jest
otwarty na nowe pomysty i
techniki, ma sktonno$¢ do nauki
kazda metodg oraz sklonnos¢ do
interakcji z innymi uczestnikami
procesu uczenia sie

student potrafi samodzielnie
uzupetniac i doskonalic nabyta,
wiedze, oraz umieje, tnosci
ekonomiczne

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_U13] posiada
umiejetnos¢ przygotowania
prezentacji i wystgpien ustnych w
jezyku polskim i jezyku obcym,
dotyczacych wybranych
zagadnien szczegotowych z
zakresu miedzynarodowych
stosunkow gospodarczych (w
powigzaniu z wybrang
specjalnoscig na kierunku
migdzynarodowe stosunki
gospodarcze), z wykorzystaniem
podstawowych uje¢
teoretycznych, specjalistycznej
terminologii, zasad gromadzenia
réznych zrédet danych, ich opisu i
interpretaciji

oraz wnioskowania na bazie
literatury naukowe;j

student posiada umieje, tnosc
przygotowania wysta, pien i
prezentacji dotycza, cych
wybranych zagadnien zwia,
zanych z dziatalnoscia, przedsie,
biorstwa na rynku mie,
dzynarodowym

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_U06] potrafi
zidentyfikowa¢ wybrane rodzaje
ryzyka zwigzanego z dziatalnoscig
miedzynarodowg przedsiebiorstw
oraz prawidtowo oceni¢ ich
konsekwencje

student potrafi ocenic zagroz enia
zwia, zane z realizacja, transakcji
na rynku mie, dzynarodowym

[SUS5] realizacja zadania
problemowego

[MSGL3_KO04] jest gotow mysle¢ i
dziata¢ w sposob przedsiebiorczy;
dostosowuje

sie do nowych sytuaciji i
warunkéw, podejmuje wyzwania
kreatywnego myslenia, jest
odporny na porazki, umie
identyfikowac zagrozenia oraz
oceni¢ ryzyko ich wystapienia

student jest gotow dziatac w
sposob przedsie, biorczy,
podejmuje wyzwania kreatywnego
myslenia

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SK5] realizacja zadania
problemowego

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_KO05] prawidtowo
identyfikuje, diagnozuje i
rozstrzyga dylematy oraz
rézne warianty rozwigzan
zwigzane z wykonywaniem
zawodu

student prawidtowo identyfikuje i
rozwia, zuje problemy zwia, zane z
funkcjonowaniem przedsie,
biorstwa w otoczeniu mie,
dzynarodowym

[SK5] realizacja zadania
problemowego

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_W16] zna i rozumie w
zaawansowanym stopniu zasady
zawierania oraz realizacji
transakcji handlowych na rynku
miedzynarodowym

student zna zasady zawierania
oraz realizacji transakgji
handlowych na rynku mie,
dzynarodowym

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGL3_W13] posiada
uporzgdkowang wiedze dotyczacq
funkcjonowania podmiotéw
gospodarczych w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym, ze
szczegdlnym uwzglednieniem Unii
Europejskiej

student posiada wiedze, dotycza,
ca, funkcjonowania przedsie,
biorstwa na rynku Unii Europejskiej

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGL3_W11] ma
zaawansowang wiedze na temat
regut oraz norm (prawnych,
organizacyjnych, etycznych)
organizujgcych struktury i
instytucje ekonomiczne (w
szczegolnosci te na rynku
miedzynarodowym)

student posiada wiedze, na temat
norm prawnych oraz zwyczajow
handlowych stosowanych na
rynku mie, dzynarodowym

[SW5] realizacja zadania
problemowego
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Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposob weryfikacji i oceny efektu

[MSGL3_WO07] zna i rozumie
rodzaje wiezi ekonomicznych oraz
rzadzace nimi prawidtowosci, w
tym zasady funkcjonowania rynku
i mechanizmu rynkowego,
zaréwno w aspekcie krajowym, jak
i miedzynarodowym

student zna i rozumie zasady
funkcjonowania oraz mechanizm
rynku mie, dzynarodowego

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGL3_WO06] zna i rozumie
relacje miedzy podmiotami
gospodarczymi i instytucjami
publicznymi funkcjonujacymi w
sferze krajowej, miedzynarodowe;j
i miedzykulturowej

student posiada wiedze, o
relacjach wyste, puja cych pomie,
dzy podmiotami w strukturze
rynku mie, dzynarodowego

[SW5] realizacja zadania
problemowego
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Tresci przedmiotu

1. Makroekonomiczne uwarunkowania prowadzenia dziatalnosci w obszarze handlu zagranicznego -
pojecie handlu zagranicznego, rola handlu zagranicznego w gospodarce kraju, wptyw handlu zagranicznego
na sytuacje makroekonomiczng, mikroekonomiczne funkcje eksportu i importu, wielko$¢ i struktura
(towarowa i geograficzna) wymiany handlowej Polski z zagranica, dynamika eksportu i importu.

2. Prawne otoczenie wymiany handlowej z zagranica - oddziatywanie panstwa na sfere handlu
zagranicznego (polityka autonomiczna, konwencyjna, protekcjonistyczna, polityka wolnego handlu,
zatozenia polityki proeksportowej), zakres kompetencji organéw decyzyjnych UE dotyczacych wymiany
handlowej z zagranica, gléwne instrumenty polityki handlowej (ekonomiczne i administracyjne), wptyw kursu
walutowego na wymiane handlowg z zagranica, cto jako instrument polityki handlowej (system celny, obszar
celny), systemy preferencji celnych, zakres ochrony intereséw krajéw cztonkowskich, ochrona przed
naptywem towarow subsydiowanych, bariery techniczno-administracyjne w przywozie.

3. Warunki prowadzenia obrotéw handlowych w ramach Unii Europejskiej oraz z krajami spoza UE -
Unia Europejska jako wspolny rynek, polityka wolnej konkurencji, zasada swobody przeptywu towaréw,
monitorowanie obrotéw handlowych w ramach systemu INTRASTAT, administrowanie obrotem towarowym
z krajami spoza UE - podstawy prawne administrowania obrotem towarowym z zagranica, zakres
autonomicznych decyzji w odniesieniu do obrotéw handlowych z zagranica, automatyczna rejestracja
obrotéw, rodzaje kontyngentéw towarowych, pozwolenie przywozu/wywozu towaréw, zakazy w obrotach
handlowych.

4. Rynek jako otoczenie ekonomiczne wymiany handlowej z zagranica - pojecie rynku jako kategorii
ekonomicznej, struktura podmiotowa rynku, analiza warunkéw rynkowych (cechy rynku), formy organizaciji
rynkéw, wzajemne oddziatywanie rynkow. Gietda towarowa i aukcja jako formy organizacji rynku - zasady
organizacji obrotu gietdowego i aukcyjnego, kategorie podmiotéw na gietdzie i aukcji, rola makleréw
gietldowych, cechy towaréw gietdowych i aukcyjnych, rodzaje transakcji giefdowych i aukcyjnych, przebieg
operacji na parkiecie gieldowym, rodzaje aukcji handlowych, wspotczesne funkcje gietd towarowych i aukcji.

5. Inne formy rynkéw instytucjonalnych - targi i wystawy miedzynarodowe, gtéwne tendencje w rozwoju
targéw miedzynarodowych, zastosowanie przetargéw w handlu miedzynarodowym, przebieg procedury
przetargowej, warunki ograniczajgce zastosowanie przetargow, prawa i obowiagzki stron uczestniczacych w
przetargu.

6. Zwyczaje handlowe - pojecie zwyczaju handlowego, zwyczaj a uzans handlowy, znaczenie zwyczajow
w praktyce kontaktéw rynkowych, rodzaje zwyczajow handlowych, przyktady zwyczajowych rozwigzan
stosowanych w réznych fazach transakcji handlowej (Reguty Haskie, Reguty Yorku-Antwerpii, Klauzule
instytutowe, ADS, ICC Uniform Rules for Demand Guarantees), zwyczaje dotyczace wyktadni formut
handlowych (Reg. Warszawsko-Oxfordzkie, RAFTD, COMBITERMS).

7. INCOTERMS - rozwoj INCOTERMS, zasady stosowania wyktadni INCOTERMS, zakres obowigzkéw
uregulowanych w wyktadni INCOTERMS 2020, charakterystyka grup i poszczegélnych formut handlowych,
poréwnanie INCOTERMS 2000, INCOTERMS 2010, INCOTERMS 2020 - zakres uregulowan, zastosowanie
w praktyce.

8. Przygotowanie i realizacja transakcji handlowej - fazy cyklu transakcyjnego, badanie rynku,
przygotowanie ogdlnej koncepcji kontraktu, negocjacje handlowe (techniki kontaktéw rynkowych), zawarcie
kontraktu, realizacja gestii transportowej, ubezpieczeniowej, rola instytucji pomocniczych (izby gospodarcze,
wywiadownie gospodarcze, banki).

9. Kontrakt jako element transakcji handlowej - pojecie kontraktu, klauzule kontraktowe (podstawowe,
uzupetniajace, prawno-porzadkowe), podstawowe dokumenty handlowe (faktury, dokumenty przewozowe,
ptatnicze, ubezpieczeniowe i in.), oferta (rodzaje ofert, warunki oferty wg. Konwencji Wiedenskiej).

10. Przeprowadzenie rozliczen finansowych w ramach cyklu transakcyjnego - wybor formy rozliczen,
uwarunkowane i nieuwarunkowane formy ptatnosci, instrumenty ptatnicze, inkaso dokumentowe, rola banku
w przebiegu akredytywy dokumentowej, znaczenie dokumentéw handlowych w przebiegu ptatnosci,
zwyczajowe zasady dokonywania rozliczen na rynku miedzynarodowym.

11. Rozstrzyganie sporow dotyczacych transakcji handlu zagranicznego - odpowiedzialnos$¢ stron za
realizacje kontraktu, wnoszenie reklamacji, mediacja, postepowanie przed sagdami powszechnymi,
postepowanie arbitrazowe, arbitraz ad hoc, state sady arbitrazowe, miedzynarodowe konwencje dotyczace
arbitrazu, przepisy KPC w sprawie zastosowania arbitrazu gospodarczego.

12. Formy miedzynarodowych obrotéw handlowych - kryteria wyboru form obrotéw handlowych,
bezposrednia i posrednia dziatalno$¢ handlowa, rodzaje posrednictwa w transakcjach handlowych,
podstawowe formy obrotéw (eksport, import), pojecie i formy reeksportu, obrot uszlachetniajacy, praktyczne
skutki nacjonalizacji towaru (okreslanie zasad pochodzenia towaru), leasing w miedzynarodowych
operacjach gospodarczych, franchising miedzynarodowy.
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transakcje za wzajemnych, transakcje samospfaty, akcje o we, transakcje zamienne
(switch).

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria Sposob oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny kofAcowej
oceniania OSIagan.ych aktywnos¢, udziat w dyskusjach ~ [51.0% 20.0%
efektéw uczenia sie 2 niezapowiedziane krotkie 51.0% 10.0%
kartkOwki
projekt grupowy zaprezentowany |51.0% 20.0%
podczas zajeciach
2 sprawdziany 51.0% 50.0%
Zalecana lista lektur Podstawowa lista lektur 1. Podstawy handlu zagranicznego, red. H. Treder, Wyd.

Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2005.

2. INCOTERMS 2020 by the International Chamber of Commerce,
ICC rules for the use of domestic and international trade terms,
ICC Publication No. 723 PI.

3. A. Blajer, Miedzynarodowe reguty handlowe. Zasady i praktyka
stosowania, ODDK, Gdansk 2000.

Uzupetniajaca lista lektur 1.

J. Bednarz, S. Pangsy-Kania, H. Treder, Ekspansja zagraniczna
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Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2020.

2. Marketing eksportowy matych i srednich przedsiebiorstw w
Regionie Potudniowego Baltyku, red. H. Treder, P. Kulawczuk,
Wyd. Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2012.

3. E. Gostomski, Handel wigzany w gospodarce $wiatowej, Wyd.
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2004.

4. B. Jelinski, Polityka wspotpracy gospodarczej z zagranica, Wyd.
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2009.

5. J.Bednarz, E, Gostomski, Dziatalno$¢ matych i Srednich
przedsigbiorstw na rynkach zagranicznych, Wyd. Uniwersytetu
Gdanskiego, Gdansk 2009.

6. D. Marciniak-Neider, Warunki dostaw towaréw w handlu
zagranicznym, PISiL, Gdynia 2011.

Adresy eZasobow Adresy na platformie eNauczanie:

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy
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