Gdanski

Karta przedmiotu

Uniwersytet

Nazwa i kod przedmiotu

Procedury i dokumenty w handlu zagranicznym (Cw. audytoryjne), PG_00119490

Kierunek studiow

Miedzynarodowe stosunki gospodarcze (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2024 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2025/2026

Poziom ksztatcenia

| stopnia - licencjackie
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Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Forma studiéw niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 4 Liczba punktow ECTS 2.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzaca
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Monika Grottel
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu | dr Monika Grottel
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |0.0 12.0 0.0 0.0 0.0 12
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_qh, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |12 0.0 0.0 12
studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest przekazanie wiedzy na temat roli i rodzajéw procedur w procesie transakcyjnym na

rynku zagranicznym.

W oparciu o przyktady z praktyki gospodarczej identyfikowane sg dziatania realizowane w réznych etapach

transakcji handlowej

oraz dokumenty potwierdzajgce fakt wykonania okreslonych obowigzkéw kontraktowych.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGL3_WO06] zna i rozumie
relacje migdzy podmiotami
gospodarczymi i instytucjami
publicznymi funkcjonujacymi w
sferze krajowej, miedzynarodowe;j
i miedzykulturowej

student zna i rozumie relacje
miedzy podmiotami
gospodarczymi i instytucjami
publicznymi funkcjonujacymi w
sferze krajowej, miedzynarodowej
i miedzykulturowej

oraz zwigzane z nimi procedury

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_UO07] potrafi realizowac
transakcje handlowe na rynku
miedzynarodowym, wybrac i
zastosowac odpowiednig forme
rozliczenia transakcji, analizowac i
krytycznie ocenia¢ przebieg
transakcji

student potrafi realizowa¢
transakcje handlowe na rynku
migdzynarodowym, wybrac i
zastosowac odpowiednig forme
rozliczenia transakcji, analizowac i
krytycznie oceniaé

przebieg transakcji w oparciu o
praktykowane procedury handlu
zagranicznego

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_KO04] jest gotéw myslec¢ i
dziata¢ w sposoéb przedsiebiorczy;
dostosowuje

sie do nowych sytuacji i
warunkow, podejmuje wyzwania
kreatywnego myslenia, jest
odporny na porazki, umie
identyfikowa¢ zagrozenia oraz
ocenic ryzyko ich wystapienia

student jest gotow mysle¢ i dziata¢
w sposob przedsigbiorczy;
dostosowuje sie do nowych
sytuacji i warunkéw, podejmuje
wyzwania kreatywnego myslenia,
umie identyfikowa¢ zagrozenia
oraz oceni¢ ryzyko ich
wystgpienia, stosuje odpowiednie
procedury handlu

zagranicznego

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_KO05] prawidtowo
identyfikuje, diagnozuje i
rozstrzyga dylematy oraz
rézne warianty rozwigzan
zwigzane z wykonywaniem
zawodu

student prawidtowo identyfikuje,
diagnozuje i rozstrzyga dylematy
oraz rézne warianty rozwigzan
zwigzane z zastosowaniem
odpowiedniej procedury handlu
zagranicznego

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_UO05] potrafi postugiwac
sie podstawowymi przepisami i
standardami warunkujgcymi
dziatalno$¢ gospodarcza oraz
zasadami rachunkowosci w celu
rozwigzania konkretnego zadania
z zakresu dziatalnosci
przedsiebiorstw

student potrafi postugiwa¢ sie
podstawowymi przepisami i
standardami warunkujgcymi
opracowanie i stosowanie
procedur handlu zagranicznego

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_U06] potrafi
zidentyfikowaé wybrane rodzaje
ryzyka zwigzanego z dziatalnoscig
miedzynarodowg przedsiebiorstw
oraz prawidtowo oceni¢ ich
konsekwencje

student potrafi zidentyfikowaé
wybrane rodzaje ryzyka
zwigzanego ze stosowaniem
wybranych procedur oraz
prawidtowo oceni¢ ich
konsekwencje

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_W16] zna i rozumie w
zaawansowanym stopniu zasady
zawierania oraz realizacji
transakcji handlowych na rynku
miedzynarodowym

student zna i rozumie w
zaawansowanym stopniu zasady
opracowywania i stosowania
procedur handlu zagranicznego

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGL3_W13] posiada
uporzgdkowang wiedze dotyczaca
funkcjonowania podmiotow
gospodarczych w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym, ze
szczegOlnym uwzglednieniem Unii
Europejskiej

student posiada uporzadkowang
wiedze dotyczaca funkcjonowania
podmiotéw

gospodarczych w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym, ze
szczegOlnym

uwzglednieniem procedur
zwigzanych z przygotowaniem i
realizacjg dziatalnosci

handlowej

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport
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Tresci przedmiotu

Klasyfikacja procedur w transakcji handlu zagranicznego: a. mapa procedur b. procedury wewnetrzne c.
procedury dotyczace relacji z kontrahentami d. procedury dotyczace czynnosci analitycznych e.
procedury dotyczace podejmowania decyzji f. procedury dotyczace zarzadzania informacjami g.
procedury dotyczace planowania poszczegoélnych czynnosci i kontroli ich realizaciji.

Procedury badania i analizy rynku zakupu/ dostawy: a. zestawienie informacji o rynku b. informacje o

Procedury dotyczace zagranicznych wyjazdoéw stuzbowych: a. przygotowanie wyjazdu b. procedury
obowigzujace podczas wyjazdu c. stosowane techniki sprzedazy d. podsumowanie delegacji

Zasady przygotowania oferty dla zagranicznego kontrahenta: a. elementy ofert handlowej b. kalkulacja

Elementy matematyki handlowej - zasady kalkulowania ceny ofertowej towaru: a. rabat, opust,
bonifikata, bonus, skonto, b. marza, narzut c. réznica miedzy ceng netto, ceng net/net i ceng net/net/net
d. koszty state, koszty zmienne, inwestycje pozakontraktowe e. punkt rentownosci.

Zasady przygotowania kontraktu handlowego: a. podstawy prawne b. elementy kontraktu c. najczesciej

Dokumenty w handlu z zagranica; a. rola i zadania b. podstawy prawne, konwencje i umowy
migdzynarodowe ustanawiajgce dokumenty handlowe c. dokumenty elektroniczne.

Dokumenty handlowe potwierdzajgce tozsamos$c¢ towaru: a. rola i rodzaje faktury handlowej b. rola i
rodzaje $wiadectw pochodzenia c. certyfikaty potwierdzajgce zgodnos$¢ towaru z wymogami

Dokumenty potwierdzajgce zawarcie umowy z posrednikami uczestniczacymi w realizacji transakgji
handlowej: a. zawarcie umowy ze spedytorem b. zawarcie umowy z przewoznikiem c. zawarcie umowy

Procedura rozliczenia i podsumowania transakcji handlu zagranicznego: a. ocena formalna b. ocena

2.
zagranicznych kontrahentach.
3.
zagranicznej e. zasady przyjmowania zagranicznych kontrahentow.
4.
ceny ofertowej c. najczesciej popetniane btedy.
5.
6.
popetniane btedy.
7. Procedura zabezpieczania transakcji w handlu zagranicznym.
8.
9.
dotyczacymi jakosci i bezpieczenstwa.
10. Certyfikaty unijne potwierdzajgce regionalny i tradycyjny charakter towarow.
11.
z ubezpieczycielem d. zawarcie umowy z agencjq celna.
12.
merytoryczna.
13.

Procedury wywozu towaréw podwdjnego zastosowania oraz ogélne zasady kontroli eksportu.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Wiedza z zakresu:

1.

miedzynarodowe stosunki gospodarcze

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektéw uczenia sie

2. miedzynarodowe transakcje handlowe
Sposoéb oceniania (sktadowe) Prog zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej
aktywno$¢ i udziat w dyskusjach 51.0% 20.0%
projekt grupowy 51.0% 40.0%
projekt indywidualny 51.0% 40.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

1. Grottel M., (co-author), Introduction to International Trade, ed. A.
Fornalska-Skurczynska, M. Skurczynski, Gdansk University Press
2016.

2. Podrecznik spedytora - transport, spedycja i logistyka, red. D.
Marciniak-Neider i J. Neider, Polska Izba Spedyciji i Logistyki,
Gdynia 2020, rozdz. IV, V.

3. Stepien B., Handel zagraniczny - poradnik dla praktykéw, PWE,
Warszawa 2015.

4. INCOTERMS 2020, ICC Rules for the use of domestic and
international trade terms, "ICC Publication" 2020.

5. https://www.trade.gov.pl/pl/niezbednik-eksportera/23633,Poradnik-
eksportera.html.

6. Clo, http://www.mf.gov.pl/krajowa-administracja-skarbowa/
dzialalnosc/pobor-podatkow-i-cla.

7. Materialy przekazywane i publikowane przez prowadzacych
zajecia.

Uzupetniajaca lista lektur

1. Bednarz J., Gostomski E., Dziatalno$¢ matych i srednich
przedsiebiorstw na rynkach zagranicznych, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2009.

2. Poradnik dla eksportera z IP dla MSP, red. M. Bak, P. Kulawczuk,
KIG 2010.

Adresy eZasobdéw

Adresy na platformie eNauczanie:

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Data wygenerowania:
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