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Kierunek studiow

Miedzynarodowe stosunki gospodarcze (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2024 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2026/2027

Poziom ksztatcenia

| stopnia - licencjackie

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Forma studiéw stacjonarne Sposob realizadii na uczelni
Rok studiéw 3 Jezyk wykladowy polski
Semestr studiow 5 Liczba punktéw ECTS 1.0
Profil ksztatcenia ogdlnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie

Jednostka prowadzaca

Wydziat Ekonomiczny -> Katedra Biznesu Migdzynarodowego -> Zaktad Strategii Marketingowych

Imie i nazwisko
wyktadowcy (wyktadowcdow)

Odpowiedzialny za przedmiot

dr Tomasz Konewka

Prowadzacy zajecia z przedmiotu

dr Tomasz Konewka

Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |15.0 0.0 0.0 0.0 0.0 15
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywnosc¢ studenta |Udziat w zajeciach Udziat w Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktycznych, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |15 0.0 0.0 15
studenta

Cel przedmiotu

Przygotowanie studentéw do pracy w zespole poszczegdélnych dziatdéw przedsigbiorstwa. Zapoznanie sie z
metodami i technikami prezentacji wtasnych projektow, zasadami budowy poszczegdlnych rodzajéw
prezentacji. Umiejetno$¢ pokonywania tremy podczas wystgpienia publicznego.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGL3_WO08] zna i rozumie
fundamentalne dylematy
wspotczesnej cywilizacji, w tym
strategie zrbwnowazonego
rozwoju i spoteczng,
odpowiedzialnos$¢ biznesu

student zna i rozumie
fundamentalne dylematy
wspotczesnej cywilizacji

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[MSGL3_KO04] jest gotéw myslec¢ i
dziata¢ w sposoéb przedsiebiorczy;
dostosowuje

sie do nowych sytuacji i
warunkow, podejmuje wyzwania
kreatywnego myslenia, jest
odporny na porazki, umie
identyfikowa¢ zagrozenia oraz
ocenic ryzyko ich wystapienia

student jest gotow mysle¢ i dziata¢
w sposoéb przedsigbiorczy;
dostosowuje sie do nowych
sytuacji i warunkow

[SK5] realizacja zadania
problemowego

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGL3_U10] potrafi aktywnie
bra¢ udziat w debacie,
prezentowac¢ wiasne stanowisko,
popierajac je argumentacjg opartg
na wybranych teoriach, pogladach
réznych autoréw i/lub danych
statystycznych

student potrafi aktywnie bra¢
udziat w debacie, prezentowaé
wiasne stanowisko

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU5] realizacja zadania
problemowego

[MSGL3_WO03] ma
zaawansowang i uporzadkowang,
wiedze o gospodarce $wiatowej
oraz miedzynarodowych
stosunkach gospodarczych,
rozumie proces ich ewolucji, w

tym jej przyczyny i konsekwencje

student ma zaawansowang i
uporzadkowang wiedze o
gospodarce $wiatowej oraz
miedzynarodowych stosunkach
gospodarczych

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

Tresci przedmiotu

Pige¢ umiejetnosci doskonatego mowcy.

Rodzaje wystapien biznesowych.

Przygotowanie prezentacji handlowe;j.

Elementy wystapienia kryzysowego jako element zarzgdzania kryzysowego w przedsiebiorstwie.

Elementy storytellingu, umiejetnosé opowiadania historii jako element wystgpienia biznesowego.

Metody pokonywania tremy.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektéw uczenia sie

Sposob oceniania (sktadowe)

Prég zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

egzamin pisemny - test

51.0%

100.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Peter Coughter, Sztuka perswazji i skuteczne techniki prezentagii,
Wydawnictwo Studio EMKA, Warszawa 2014

Rzedowscy, Méwca doskonaty, Wydawnictwo HELION, Gliwice 2018

Rene mouliner, Techniki sprzedazy, PWE, Warszawa 2007

Uzupetniajaca lista lektur

brak

Adresy eZasobdéw

Adresy na platformie eNauczanie:

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Data wygenerowania:

09.12.2024 13:45

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.

Strona 2z2




