Gdanski

Karta przedmiotu

Uniwersytet

Nazwa i kod przedmiotu

Psychologia ktamstwa - wyktad, PG_00131789

Kierunek studiow

Kryminologia (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2024 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2026/2027

Poziom ksztatcenia

| stopnia - licencjackie

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ fakultatywnych

Forma studiéw stacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 3 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 6 Liczba punktow ECTS 1.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzgca Rektor -> Wydziat Prawa i Administraciji
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr hab. Andrzej Piotrowski
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ [15.0 0.0 0.0 0.0 0.0 15
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_qh, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy (15 0.0 10.0 25

studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw z technikami wplywu spotecznego, metodami oddziatywan
psychologicznych oraz sposobami rozpoznawania i przeciwdziatania im.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[KRYML3_WG01] Ma
elementarng wiedze o charakterze
nauk prawnych oraz zwigzanych z
naukami o przestepstwie, ich
miejscu w systemie nauk i
wzajemnych relacjach.

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- dyskutowaé o metodach wptywu
spotfecznego,

- troszczy¢ sie o przestrzeganie
zasad etycznych,

- wykazywac¢ odpowiedzialno$é za
edukowanie otoczenie w
przypadku zauwazenia
stosowanych technik i manipulacji,
- podejmowac dziatania w celu
przeciwdziatania stosowaniu
manipulacji,

- pehi¢ funkcje edukacyjne w
informowaniu otoczenia o
zagrozeniach wynikajgcych z
uwiktania w oddziatywanie
manipulacyjne.

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[KRYML3_KKO01] Ma $wiadomos¢
poziomu swojej wiedzy i
umiejetnosci, a takze rozumie
potrzebe uczenia sie przez cate
zycie.

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- wymieni¢ metody wplywu
spotecznego i manipulacji,

- opisac zasady dziatania technik
sekwencyjnych,

- wyttumaczy¢ zasady ulegania
wptywowi spotecznemu,

- Zilustrowac na przyktadach
podstawowe techniki wptywu
spotecznego

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[KRYML3_UWO01] Potrafi dokonaé
obserwac;ji i interpretacji zjawisk
spotecznych, analizuje ich
powigzania z réznymi obszarami
dziatalnos$ci kryminologii.

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- poréwnac techniki i metody
wptywu spotecznego,

- przewidywac¢ konsekwencje
zastosowanych metod manipulacji,
- analizowac przyczyny ulegtosci,

- wykrywa¢ metody wywieranego
wptywu,

- ocenia¢ skutecznos$¢
zastosowanych technik.

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

Tresci przedmiotu

Psychologia ktamstwa.

Manipulacje w marketingu i reklamie.

Manipulacje w mediach.

Wykorzystanie sztuki w propagandzie.

Manipulacje w negocjacjach.

Analiza zachowan manipulacyjnych film.

Manipulacje w sektach.

Manipulowanie sondazami spotecznymi.

Osobowo$¢ a manipulacje.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektéw uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prég zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Egzamin pisemny: test.

51.0%

100.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Cialdini, R. B. (2009). Wywieranie wptywu na ludzi. teoria i praktyka.
Gdanskie Wydawnictwo Psychologiczne.

Ekman, P. (2003). Ktamstwo i jego wykrywanie w biznesie, polityce i
matzenstwie. Wydawnictwo Naukowe PWN.

Dolinski, D. (2003). Psychologiczne mechanizmy reklamy. Gdanskie

Wydawnictwo Psychologiczne.
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Uzupetniajaca lista lektur

Dolinski, D. (2000). Psychologia wptywu spotecznego. Wroctawska
Drukarnia Naukowa PAN.

Dolinski, D., Grzyb, T. (2022). Sto technik wptywu spotecznego: kiedy i
dlaczego wywieranie wptywu na innych jest skuteczne. Smak Stowa.

Pratkanis, A., Aronson, E. (2003). Wiek propagandy. Uzywanie i
naduzywanie perswazji na co dzien. Wydawnictwo Naukowe PWN.

Tokarz, M. (2006). Argumentacja perswazja manipulacja. Gdanskie
Wydawnictwo Psychologiczne.

Witkowski, T. (2000). Psychomanipulacje. Jak je rozpoznawac i jak
sobie z nimi radzi¢. Oficyna wydawnicza UNUS.

Adresy eZasobdw

Przyktadowe zagadnienia/ Co to jest podstep btednego wnioskowania?

przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Na czym polega ktamstwo egotystyczne?

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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