Gdanski

Karta przedmiotu

Uniwersytet

Nazwa i kod przedmiotu

Prawo handlowe Il - éwiczenia, PG_00137806

Kierunek studiow

Prawo (O)

Data rozpoczecia studiéw

pazdziernik 2025 r.

Rok akademicki realizaciji
przedmiotu

2027/2028

Poziom ksztatcenia

jednolite magisterskie

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Forma studiéw stacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 3 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 6 Liczba punktow ECTS 3.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzgca Rektor -> Wydziat Prawa i Administracji -> Katedra Prawa Handlowego
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Robert Obrzud
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium [RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |0.0 30.0 0.0 0.0 0.0 30
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos$¢ studenta Aktywnos¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_qh, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |30 0.0 45.0 75
studenta

Cel przedmiotu

Zapoznanie studentéw z cywilnoprawnymi zagadnieniami obrotu gospodarczego, ze szczeg6lnym

uwzglednieniem konstrukcji prawnej spotek handlowych, spétdzielni, czynnosci handlowych w tym specyfiki

umow zawieranych w obrocie handlowym oraz ich typowych postaci oraz zagadnieniami prawa
upadfosciowego oraz restrukturyzacyjnego.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[PRAWOJ5_UWO05] potrafi
dostrzec i analizowa¢ dylematy
moralne, generowac ich
rozwigzania i uzasadniac¢ przyjete
stanowisko

Potrafi identyfikowac i analizowaé
dylematy moralne wystepujace w
praktyce spotecznej i zawodowe;j,
z wykorzystaniem podstawowych
kategorii etycznych.

Potrafi proponowac¢ mozliwe
rozwigzania dylematéw moralnych
oraz uzasadniac przyjete
stanowisko, odwotujgc sie do
norm etycznych, zasad prawa i
argumentacji racjonalne;.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[PRAWOJ5_KOO03] jest gotowy do
aktywnego uczestnictwa w
podmiotach realizujgcych
profesjonalne dziatania zwigzane
z prawem

Potrafi analizowac akty prawne
oraz interpretowaé przepisy prawa
handlowego w kontekscie
konkretnych stanéw faktycznych.

[SK1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SK4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SK5] realizacja zadania
problemowego

[PRAWOJ5_WG04] ma
uporzadkowang wiedze o
rodzajach stosunkéw prawnych i o
rzgdzacych nimi prawidtowos$ciami

Posiada wiedze na temat
podstawowych instytucji prawa
handlowego, w tym regulacji
dotyczacych spétek handlowych
oraz ich funkcjonowania

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[PRAWOJ5_UWO03] potrafi
postugiwac sie ztozonymi ujeciami
teoretycznymi i stosowac je
adekwatnie do rozwigzywanego
problemu prawnego

Potrafi postugiwac sig ztozonymi
ujeciami teoretycznymi
dotyczgcymi prawa spotek
handlowych i stosowac je
adekwatnie do rozwigzywania
probleméw prawnych zwigzanych
z funkcjonowaniem podmiotéw
gospodarczych.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SU5] realizacja zadania
problemowego

[PRAWOJ5_UKO08] ma
umiejetnosci jezykowe w zakresie
dziedzin nauki i dyscyplin
naukowych, wtasciwych dla
studiowanego kierunku studiéw,
zgodne z wymaganiami
okreslonymi dla poziomu B2+
Europejskiego Systemu Opisu
Ksztatcenia Jezykowego

Ma umiejetnosci jezykowe
pozwalajgce na analize i
interpretacje przepiséw prawa
handlowego oraz przygotowanie
dokumentaciji korporacyjnej w
jezyku polskim i angielskim,
zgodnie z wymaganiami
okreslonymi dla poziomu B2+
Europejskiego Systemu Opisu
Ksztatcenia Jezykowego.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SU4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

[SUS5] realizacja zadania
problemowego

Tresci przedmiotu

Zagadnienia ogdlne umoéw handlowych Rodzaje uméw handlowych Cechy uméw handlowych Umowy
handlowe w obrocie towarowym ze szczegdlnym uwzglednieniem sprzedazy miedzynarodowej Umowy o
korzystanie z rzeczy (leasing) Umowy o korzystanie z rzeczy i praw (licencyjna, know-how, franchising)
Czynnosci bankowe (umowa rachunku bankowego, umowa kredytu i pozyczki bankowej, akredytywa
dokumentowa) Umowy posrednictwa Faktoring i forfaiting Papiery wartosciowe w obrocie gospodarczym
handlowego (agencyjna, komis, dealerska) Umowy w zakresie dziatalnosci transportowej (umowa przewozu,
umowa spedycji). Podstawy i przestanki upadtosci oraz restrukturyzacji

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektéw uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prég zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Kolokwium

51.0%

100.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

W.J. Katner, Prawo gospodarcze i handlowe, Warszawa (najnowsze

wydanie),

A. Kidyba, Prawo handlowe, Warszawa (najnowsze wydanie)

Z. Jara, Kodeks Spotek Handlowych. Komentarz, Warszawa

(najnowsze wydanie)

Uzupetniajgca lista lektur

R. Lewandowski, Polish commercial law: an introduction, Warszawa

(najnowsze wydanie)

Adresy eZasobdw
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Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Omow pojecie i cechy umoéw handlowych oraz wskaz ich znaczenie w obrocie gospodarczym.

Przedstaw rodzaje umoéw handlowych, ze szczeg6inym uwzglednieniem umow wystepujacych w obrocie
towarowym, w tym sprzedazy miedzynarodowe;.

Scharakteryzuj umowy o korzystanie z rzeczy i praw, w szczegoélnosci leasing, umowe licencyjng, know-
how oraz franchising, wskazujgc ich podstawowe elementy konstrukcyjne.

Wyjashnij istote czynnosci bankowych w obrocie handlowym, omawiajgc umowe rachunku bankowego,
umowe kredytu, pozyczke bankowg oraz akredytywe dokumentows.

Omow wybrane umowy posrednictwa i finansowania dziatalnosci gospodarczej, w szczegolnosci
umowe agencyjna, komisowa i dealerska oraz factoring i forfaiting, a takze wskaz ich znaczenie w praktyce
gospodarcze;.

Praktyki zawodowe
w ramach przedmiotu

Nie dotyczy

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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