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Poziom ksztatcenia

Il stopnia

Grupa zaje¢

Grupa zaje¢ obowigzkowych z
zakresu kierunku studiow

Forma studiéw niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 3 Liczba punktow ECTS 4.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzaca
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr Monika Grottel
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu | dr Marta Czarnecka-Gallas
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ [0.0 16.0 0.0 0.0 0.0 16
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_qh, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |16 12.0 72.0 100
studenta

Cel przedmiotu

W wyniku zaliczenia przedmiotu student zdobedzie pogtebiong wiedze na temat organizacji dziatalnosci
handlowej na rynkach zagranicznych, pozna metody i formy wspotpracy przedsiebiorstw na rynku
miedzynarodowym oraz zasady prowadzenia obrotu towarowego, w tym szczegolnie zasady obstugi celnej
importu i eksportu towaréw, zdobedzie umiejetno$¢ podejmowania decyzji w zakresie planowania
dziatalnosci handlowej na rynkach zagranicznych oraz wypetniania dokumentéw handlowych i celnych.
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Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposéb weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_U04] potrafi
wykorzystywac posiadang wiedze
do formutowania i
rozwigzywania ztozonych
problemoéw zwigzanych z
funkcjonowaniem podmiotéw
gospodarczych na rynku
miedzynarodowym, ze
szczegbinym uwzglednieniem
rynku Unii

Europejskiej

Student zdobywa swiadomos$¢
wielowymiarowosci procesu
zarzadzania cyklem
transakcyjnym i kluczowych w tym
kontekscie czynnikéw z otoczenia
prawnego, finansowego,
spotecznego, ekonomicznego;
student poznaje problemy
decyzyjne pojawiajace sie na
kazdym z etapow cyklu.

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGMU2_W09] dysponuje
pogtebiong wiedzg dotyczaca
wybranych obszaréw
funkcjonowania wspétczesnego
przedsiebiorstwa w otoczeniu
krajowym i miedzynarodowym,
rozumie uwarunkowania,
zasady i konsekwencje decyzji
podejmowanych w jego
strukturach majgace na celu rozwdj
oraz zaleznosci zachodzace
miedzy przedsiebiorstwami na
rynku miedzynarodowym

Student zna zasady
przygotowywania oferty
handlowej, kontraktu handlowego,
podstawy prawne rzadzace
miedzynarodowymi umowami
handlowymi, zwyczaje handlowe
w obszarze realizacji transportu
miedzynarodowego.

[SW2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGMU2_U12] potrafi kierowac
pracg zespotu oraz wspotdziatac i
pracowac w

zespole, w szczegolnosci
migdzynarodowym, przyjmujac w
nim

wiodaca role

Student wspotpracuje w zespole
przygotowujac grupowy projekt i
prezentacje zaliczeniowe; student
uczy sie odpowiedzialnosci za
przydzielone mu zadania.

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGMU2_UO07] potrafi
zaplanowac transakcje handlowg
na rynku

migdzynarodowym i kierowac jej
realizacja, prowadzi skuteczne
negocjacje, analizuje i krytycznie
ocenia przebieg transakgji

Student zna etapy cyklu
transakcyjnego, zadania stojace
przed przedsiebiorcg na kazdym z
etapow; student potrafi
sformutowac cele transakcyjne i
negocjacyjne oraz ocenic ich
realizacje.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGMU2_U06] potrafi
zidentyfikowaé rodzaje ryzyka
zwigzane z dziatalnoscig
miedzynarodowa przedsiebiorstw
oraz prawidtowo okresli¢ ich
konsekwencje i metody
ograniczania, przy umiejetnym
wykorzystaniu teorii, z
zastosowaniem wtasciwej metody
badawczej

Student identyfikuje zrédta ryzyka
na kazdym etapie cyklu
transakcyjnego, zna sposoby jego
ograniczania; student potrafi
uporzadkowac rynki docelowe
oraz potencjalnych kontrahentow
handlowych wedtug kryterium
poziomu ryzyka.

[SU1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SUZ2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[MSGMU2_W10] dysponuje
pogtebiong wiedzg z zakresu
uwarunkowan

prawnych, kulturowych i
finansowych zwigzanych z
prowadzeniem dziatalnosci
gospodarczej, w szczegolnosci o
charakterze migdzynarodowym

Student potrafi dokonaé
samodzielnej oceny uwarunkowan
spotecznych, ekonomicznych,
prawnych i technologicznych
ekspansji eksportowej lub importu
z danego rynku zagranicznego.

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGMU2_W11] ma
podbudowang teoretycznie,
pogtebiong wiedze na temat
kluczowych zagadnien z zakresu
zarzadzania podmiotem
gospodarczym na rynku krajowym
i miedzynarodowym oraz
wybranych szczegétowych
zagadnien dotyczacych
miedzynarodowego tancucha
dostaw

Student posiada pogtebiong
wiedze z zakresu organizaciji
dziatalnosci handlowej na rynku
miedzynarodowym, jest Swiadomy
istotnosci racjonalnego
zarzgdzania w tym obszarze.

[SW1] wypowiedz ustna/rozmowa/
dyskusja

[SW5] realizacja zadania
problemowego

[MSGMU2_U05] potrafi
postugiwaé sie regutami i
standardami dotyczacymi
dziatalno$ci gospodarczej w celu
rozwigzania ztozonych i
nietypowych problemoéw
wynikajgcych z migdzynarodowej
wspotpracy gospodarczej

Student potrafi okresli¢ bariery
handlowe i ograniczenia dostepu
do danego rynku docelowego;
student potrafi skompletowac
dokumentacje handlowg dla
cafego cyklu transakcyjnego.

[SU2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SU8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta
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Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposob weryfikacji i oceny efektu

[MSGMU2_KO04] jest gotéw do
myslenia i dziatania w sposéb
przedsigbiorczy,

dostosowuje sie do nowych
sytuacji i warunkow, podejmuje
wyzwania kreatywnego myslenia,
nabywa odporno$¢ na porazki,
ocenia ryzyko i zagrozenia oraz
znajduje sposoby
przeciwdziatania ich skutkom

Student opracowuje projekt
obiecujacego produktu
eksportowego, identyfikuje
przewagi konkurencyjne
przedsigbiorstwa, analizuje jego
pozycje rynkowa, ocenia
gotowos¢ przedsiebiorstwa do
internacjonalizaciji.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

[MSGMU2_KO06] jest gotéw do
samodzielnego identyfikowania,
diagnozowania i
odpowiedzialnego rozstrzygania
dylematéw oraz réznych
wariantéw rozwigzan zwigzanych
z wykonywaniem zawodu i

rozwijaniem dorobku zawodowego

Student samodzielnie dokonuje
wyboru rynku docelowego
internacjonalizacji oraz
kontrahenta handlowego za
pomocg obiektywnych kryteriéw
decyzyjnych oraz metod
ilociowych i jakosciowych.

[SK2] prezentacja/projekt/referat/
raport

[SK8] obserwacja samodzielnej
lub zespotowej pracy studenta

Tresci przedmiotu

Omawiane na zajeciach tresci uporzadkowane sg w sposob odpowiadajacy strukturze projektu

zaliczeniowego:

1. Zajecia organizacyjne

2. Prezentacja przedsigbiorstwa, motywy internacjonalizacji

3. Kryteria wyboru rynku docelowego

4. Kryteria wyboru kontrahenta

5. Negocjacje i sporzadzenie kontraktu handlowego

6. Dokumenty handlowe, przewozowe, ubezpieczeniowe

7. Prezentacje zaliczeniowe

Watpliwosci powstate podczas rozwigzywania zadania problemowego lub problemy interpretacyjne
zwigzane z wybrang transakcjg miedzynarodowa (obejmujaca wszystkie jej etapy, a w szczegdlnosci etapy
analityczne) beda réwniez rozwigzywane podczas konsultacji

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Brak

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Praca na zajeciac 0.0% 20.0%
Projekt zaliczeniowy 0.0% 70.0%
Prezentacja 0.0% 10.0%

Zalecana lista lektur

Podstawowa lista lektur

Podstawy handlu zagranicznego, red. H. Treder, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2005.

Stepien B., Handel zagraniczny - poradnik dla praktykow, PWE,

Warszawa 2015.

Podrecznik spedytora - transport, spedycja i logistyka, red. D.
Marciniak-Neider i J. Neider, Polska Izba Spedyciji i Logistyki, Gdynia

2023.
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Uzupetniajaca lista lektur Bednarz J., Gostomski E., Dziatalno$¢ matych i $rednich
przedsigbiorstw na rynkach zagranicznych, Wydawnictwo Uniwersytetu
Gdanskiego, Gdansk 2009.

Poradnik dla eksportera z IP dla MSP, red. M. Bak, P. Kulawczuk, KIG,
Warszawa 2010.

Gwardzinska E., Laszuk M., Mastowska M., Michalski R., Prawo celne,
Wolters Kluwer 2017.

Grottel M. (co-author), Introduction to international trade, ed. A.
Fornalska-Skurczynska, M. Skurczynski, Gdansk University Press,
2016.

Adresy eZasobdw

Przyktadowe zagadnienia/ |Zadanie
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Analiza wtasnych mocy produkcyjnych lub zapotrzebowania na towar importowany; wszechstronna analiza
rynkéw zagranicznych; poszukiwanie partneréw zagranicznych; wysytanie ofert lub zapytan ofertowych;
przygotowanie zespotu negocjacyjnego, ustalenie celu negocjacyjnego i BATNY, miejsca i czasu, technik
negocjacyjnych, klauzul kontraktowych; organizacja transportu na gtéwnej drodze transportu; zlecenie
uruchomienia odpowiedniego instrumentu ptatniczego w banku; dokonanie odprawy eksportowej i
importowej; dostawa towaru; zaptata za towar; analiza dokumentéw pod katem ich zgodnosci i
prawidtowosci; analiza ekonomiczna transakcji i jej przebiegu; rozstrzygniecie spraw spornych; archiwizacja
dokumentow.

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.
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