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Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest przekazanie pogtebionej wiedzy na temat réznych form transakcji handlowych
realizowanych na rynku miedzynarodowym. Analiza case studies pozwoli na zidentyfikowanie korzysci i

kosztéw wynikajacych dla podmiotow
gospodarczych z wyboru konkretnej formy transakgiji

Data wygenerowania:

30.06.2025 22:57

Strona 1z2




Efekty uczenia sie Efekt kierunkowy Efekt z przedmiotu Sposob weryfikacii i oceny efektu

przedmiotu [MSGL3_U086] potrafi student potrafi zidentyfikowaé [SU4] test/egzamin - ustny lub
zidentyfikowa¢ wybrane rodzaje wybrane rodzaje ryzyka pisemny

ryzyka zwigzanego z dziatalnos$cig |zwigzanego z realizacjg transakcji
migdzynarodowg przedsiebiorstw |handlu zagranicznego oraz

oraz prawidtowo ocenic ich prawidtowo oceni¢ ich

konsekwencje konsekwencje

[MSGL3_WO06] zna i rozumie student zna i rozumie relacje [SW4] test/egzamin - ustny lub
relacje migdzy podmiotami miedzy podmiotami pisemny

gospodarczymi i instytucjami gospodarczymi i instytucjami

publicznymi funkcjonujacymi w publicznymi w zwigzku z realizacjq

sferze krajowej, miedzynarodowej [transakcji handlowych na rynku

i miedzykulturowej miedzynarodowym

[MSGL3_UQ7] potrafi realizowaé |student potrafi analizowac i [SU4] test/egzamin - ustny lub
transakcje handlowe na rynku krytycznie ocenia¢ przebieg pisemny

miedzynarodowym, wybrac i transakgciji

zastosowac¢ odpowiednig forme
rozliczenia transakgcji, analizowac i
krytycznie ocenia¢ przebieg

transakgiji
[MSGL3_W16] zna i rozumie w student zna i rozumie w [SW4] test/egzamin - ustny lub
zaawansowanym stopniu zasady |zaawansowanym stopniu zasady |pisemny
zawierania oraz realizacji zawierania oraz realizacji
transakcji handlowych na rynku transakgji handlowych na rynku
miedzynarodowym miedzynarodowym
W ramach wyktadu student
wykazuje gotowos¢ do korzystania
z konsultacji w celu pogtebienia
wiedzy i przygotowania do
egzaminu
[MSGL3_UO05] potrafi postugiwa¢ |student potrafi postugiwaé sie [SU4] test/egzamin - ustny lub
sie podstawowymi przepisami i podstawowymi przepisami i pisemny
standardami warunkujacymi standardami warunkujgcymi
dziatalno$¢ gospodarcza oraz dziatalno$¢ gospodarcza oraz

zasadami rachunkowosci w celu  [zasadami przygotowania i
rozwigzania konkretnego zadania |[realizacji transakcji handlu
z zakresu dziatalno$ci zagranicznego

przedsiebiorstw

Tresci przedmiotu 1. Transakcje w handlu zagranicznym - definicje i specyfika procesu.
2. Transakcje handlowe i niehandlowe.
3. Klasyczne formy transakciji.
4. Transakcje specyficzne.
5. Istota i rodzaje transakcji wigzanych.
6. Istota i rodzaje transakcji wymiennych.
7. Case studies - analiza korzysci i kosztow wybranych form transakgc;ji
Wymagania wstepne Brak
i dodatkowe
Sposoby i kryteria Sposéb oceniania (sktadowe) Prég zaliczeniowy Sktadowa oceny koncowej
oceniania osiaganych Egzamin 51.0% 100.0%
efektéw uczenia sie
Zalecana lista lektur Podstawowa lista lektur 1. Grottel M., (co-author), Introduction to International Trade, ed. A.

Fornalska-Skurczynska, M. Skurczynski, Gdansk

University Press, Gdansk 2016.

2. Podrecznik spedytora - transport, spedycja i logistyka, red. D.
Marciniak-Neider i J. Neider, Polska Izba Spedycji i Logistyki,
Gdynia 2020, rozdz. IV, V.

3. Stepien B., Handel zagraniczny - poradnik dla praktykéw, PWE,
Warszawa 2015.

4. INCOTERMS 2020, ICC Rules for the use of domestic and
international trade terms, "ICC Publication" 2020.

5. https://www.trade.gov.pl/pl/niezbednik-eksportera/23633,Poradnik-
eksportera.html.

Uzupetniajaca lista lektur 1. Bednarz J., Gostomski E., Dziatalno$¢ matych i srednich
przedsigbiorstw na rynkach zagranicznych, Gdansk 2009.

2. Poradnik dla eksportera z IP dla MSP, red. M. Bak, P. Kulawczuk,
KIG 2010.

Adresy eZasobdéw

Przyktadowe zagadnienia/
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu

Dokument wygenerowany elektronicznie. Nie wymaga pieczeci ani podpisu.

Data wygenerowania: 30.06.2025 22:57 Strona 2z2



