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Poziom ksztatcenia Il stopnia Grupa zaje¢ Grupa zaje¢ fakultatywnych
Forma studiéw niestacjonarne Sposob realizacji na uczelni
Rok studiow 2 Jezyk wyktadowy polski
Semestr studiow 4 Liczba punktow ECTS 2.0
Profil ksztatcenia ogolnoakademicki Forma zaliczenia zaliczenie
Jednostka prowadzgca Rektor -> Wydziat Prawa i Administraciji
Imie i nazwisko Odpowiedzialny za przedmiot dr hab. Andrzej Piotrowski
wyktadowcy (wyktadowcow) | Prowadzacy zajecia z przedmiotu
Formy zaje¢ Forma zaje¢ Wyktad Cwiczenia Laboratorium | Projekt Seminarium |RAZEM
Liczba godzin zaje¢ |14.0 0.0 0.0 0.0 0.0 14
W tym liczba godzin zaje¢ na odlegtos¢: 0.0
Aktywnos¢ studenta Aktywno$¢ studenta | Udziat w zajeciach Udziatw Praca wtasna RAZEM
i liczba godzin pracy dydaktyczny_qh, objetych konsultacjach studenta
planem studiow
Liczba godzin pracy |14 0.0 36.0 50
studenta

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw z technikami wplywu spotecznego, metodami oddziatywan

psychologicznych oraz sposobami rozpoznawania i przeciwdziatania im.

Efekty uczenia sie
przedmiotu

Efekt kierunkowy

Efekt z przedmiotu

Sposo6b weryfikacji i oceny efektu

[PIDPMU2_WKO04] rozumie
fundamentalne dylematy
wspotczesnej cywilizacji, w tym
zwilaszcza zwigzane z finansami
publicznymi

Po ukonczeniu przedmiotu student
potrafi:

- wymieni¢ metody wptywu
spotecznego i manipulacji,

- opisac zasady dziatania technik
sekwencyjnych,

- wyttumaczy¢ zasady ulegania
wptywowi spotecznemu,

- zilustrowac na przyktadach
podstawowe techniki wptywu
spotecznego

[SW4] test/egzamin - ustny lub
pisemny

Tresci przedmiotu

Psychologia ktamstwa.

Manipulacje w marketingu i reklamie.

Manipulacje w mediach.

Wykorzystanie sztuki w propagandzie.

Manipulacje w negocjacjach.

Analiza zachowan manipulacyjnych film.

Manipulacje w sektach.

Manipulowanie sondazami spotecznymi.

Osobowos$¢ a manipulacje.

Wymagania wstepne
i dodatkowe

Sposoby i kryteria
oceniania osigganych
efektow uczenia sie

Sposéb oceniania (sktadowe)

Prog zaliczeniowy

Sktadowa oceny koncowej

Egzamin pisemny: test.

51.0%

100.0%
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Przyk+adowe zagadnienia/ Co to jest podstep btednego wnioskowania?
przyktadowe pytania/
realizowane zadania

Na czym polega ktamstwo egotystyczne?

Praktyki zawodowe Nie dotyczy
w ramach przedmiotu
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