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Grupa docelowa: Uczniowie szkół ponadpodstawowych. 

 

Opis spotkania: 

 
WYKŁAD 

 

 

W ramach wykładu dowiecie się:   
­ czym są negocjacje, kiedy są przydatne i jakie są inne metody rozwią-

zywania sporów?  
­ jak się przygotować do negocjacji, żeby zwiększyć prawdopodobień-

stwo sukcesu?  
­ jak je prowadzić, a kiedy do nich nie przystępować?  
­ jaką wiedzę, umiejętności i cechy powinien mieć skuteczny negocja-

tor?  
­ jakie strategie negocjacyjne sprawdzają się w różnych warunkach?  
­ czy warto stosować manipulacje w negocjacjach, a jeżeli tak, to jakie 

tricki są najczęściej wykorzystywane przez negocjatorów? 
  

WARSZTAT  

 

W ramach warsztatu przygotujecie się do prowadzenia negocjacji w kon-
kretnej sprawie. Wykorzystując wiadomości uzyskane w trakcie wykładu, 
opis przypadku, własne doświadczenie, opinie innych członków grupy, 
przygotujecie plan przystąpienia do negocjacji: ustalicie źródła sporu i 
cele negocjacji, argumenty, które wzmocnią waszą pozycję negocjacyjną 
oraz argumenty, które może wykorzystać druga strona, wybierzecie styl 
negocjacji i ustalicie, kto i dlaczego będzie je prowadzić. 

  

GRA BIZNESOWA 

 

Na koniec zagracie w grę. Uczestnicząc w angażującej rozgrywce, będzie-
cie realizować cele wymagające uzgodnień z innymi graczami. Od podej-
mowania skutecznych rozmów z kluczowymi partnerami będzie zależało, 
czy uda się pozyskać potrzebne zasoby i czy ich koszt będzie dla was ak-
ceptowalny. Interakcje zachodzące podczas rozgrywki pozwolą poznać 
podstawowe zasady negocjacji oraz dostarczą okazji do dyskusji na temat 
skuteczności rozwiązań stosowanych przez graczy. 

 

 

Ramy czasowe spotkania: 10:00 - 16:00 

Szczegółowy harmonogram zależy od liczby chętnych i zostanie podany na początku kwietnia. 


